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solutions pour |'immobilier

Le CRM

OOUr les agences
immobilieres

Le marché
du CRM'

843 MD € 2017
1065 MD prévus en 2021
‘7% du marché logiciel en France
6% de croissance annuelle
moyenne en 2017/2021
du marché des logiciel

Un CRM immobilier.
Pourquoi ?
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CENTRALISATION

et analyse des
donnees clients

LOGICIEL DE
TRANSACTION

Les bénéfices du CRM
pour une agence immobiliere 2
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De chance qu'un
prospect ouvre

votre mail s’il ne
vous connait pas

» Personnalisation
des e-mail grace
a I'historique

CRM
*Oo_
Des <

commerciaux
perdent en
productivite en
manipulant
plusieurs outils

» Simplification

Le marché avec une
de limmobilier 3 seule solution
907 00O transactions sur les 12 derniers mois *
9,9% de croissance d'activité
sur les 12 derniers mois

35.1 M de logement parc immabilier
6 francais / 10 sont propriétaires

4% des foyers vont acheter
ou vendre dans les 12 mois ®

1,6 M de frangais consultent
un site immobilier chague jour

15 minutes passées sur chaque site
et 20 pages vues en moyenne
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SIMPLICITE

EVOLUTIVE

ALERTES

HISTORIQUE
RAPPROCHEMENTS
TRACKING

ATAWAD

Deélai de mise en oeuvre
semaines
en moyenne

En moyenne
utilisateurs
par agence immobiliere

C Budget moyen
— par mois et par agence,
\_/ variable suivant les options

Pourquoi choisir
Néo Sphere de Rodacom ?

Rodacom, I’allié de votre
projet CRM immobilier

' Sedon Iinfographie IDC sur le marché francais des logiciels de gestion de la relations client en 2017
2 Sedon ActionCo : hitp//bitly/2Bcjogw

2 Selon la FNAIM

* Selon la demiére note de conjoncture des Notaires de France

* Selon l'institut Médiamétrie
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